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OM MIG 

 
Mitt namn är Emily Waldmann och jag är en erfaren specialist inom B2B och B2C försäljning, affärsutveckling 
och marknadsföring då jag har arbetat i denna position i 18 år nu både med nordiska och internationella företag. 
Jag har öppnat upp ny affärsverksamhet, byggt upp befintliga verksamheter samt stöttat och utvecklat alla typer 
av affärsrelationer med partners och kunder. 
 
Jag bodde och arbetade i London, Storbritannien för 12 år sedan, men jag har huvudsakligen varit baserad i 
Sverige och Spanien. Denna mångsidiga erfarenhet har gett mig en gedigen kunskap och erfarenhet av 
affärsutveckling på dessa marknader och jag har lyckats bygga upp starka kundkontakter och ett brett 
affärsnätverk inom specifika branscher. 
 
Min universitetskarriär byggde på internationella och mångkulturella erfarenheter. Detta har varit till stor nytta för 
mig både i sociala och professionella sammanhang. Jag är en lyhörd person som har lätt att läsa andras 
människor och deras behov i olika situationer och på olika nivåer. Jag har också kunnat utveckla och fullända en 
solid bas av språk och behärska tre de tre språken svenska, engelska och spanska flytande. Efter två år av 
Business & Communication vid American University of Saint Louis i Madrid, bestämde jag mig för att fokusera 
på en Business Management Degree vid Staffordshire University i London, Storbritannien. 
 
Alla mina jobbroller har inneburit ett stort ansvar, initiativförmåga, team-arbete samt en nära kontakt med mina 
kunder, något jag värdesätter mycket. Jag ser mig själv som en positiv, dynamisk, driven, proaktiv och lyhörd 
person med stark kommunikations- och förhandlingsförmåga. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Professionell Profil 
”18 års erfarenhet av marknad, affärsutveckling och kundrelationer för ledande svenska och 
internationella företag på den svenska, nordiska, spanska och brittiska marknaden. Alla mina roller 
har krävt en mycket hög nivå av kommunikation, förhandlingsförmåga och resultatorientering. Jag 
ställer höga krav och mål för mig själv som jag tycker om att arbeta mot. En av mina styrkor ligger i 
min flexibilitet då jag trivs med ett nära samarbete både med mina kunder och kollegor, samtidigt 
som jag är självgående, med stor förmåga att ta initiativ i arbetet mot ett gemensamt mål.” 
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Marknadsanalys & Affärsutveckling 
 

• Marknadsanalys med utvärdering av affärsmöjligheterna på marknaden. 

• Konkurrentanalys (benchmark). 

• Uppbyggnad av affärsmodell. 

• Positionering av produkten/tjänsten på marknaden. 

• Analys av de olika kundsegmenten och deras behov. 

• Företagsinnehåll på lokalt språk; kataloger, broschyrer, videor mm. 

• Produkt-och varumärkesutveckling. 

• Analys av möjligheter till merförsäljning mot kunddatabasen. 

 

B2B and B2C Försäljningsstrategier 
 

• Lead management (identifiera och hitta nya kunder). 

• Skapande och prospektering av nya kanaler och försäljningspunkter. 

• Sök efter agenter, distributörer, partners och kunder. 

• Kunddatabashantering; skapande, uppbyggnad och segmentering. 

• Försäljningsprocessanalys och förbättring av säljprocessen. 

• Online och/eller off-line direkt försäljning. 

• Lokal säljrepresentation och kundtjänst. 

Digital marknadsföring 
 

• Skapande av online marknadsföringskampanjer (Google AdWords). 

• Skapande av innehåll samt utskick av nyhetsbrev och säljkampanjer. 

• Marknadsföring och säljkampanjer via Facebook for Business, Instagram, Twitter, Linkedin och Youtube. 

• Registrering i online-kataloger och internetportaler. 

• Skapande av webbsida och webbshop. 

• Utformning av all text & innehåll på svenska, engelska och spanska. 
 

Lokal Säljsupport; Event & Kundsupport 
 

• Virtuellt kontor med besöksadress och kontaktuppgifter på den lokala marknaden. 

• Kundservice; orderhantering, leveranser och reklamationer. 

• Säljutbildningar, workshops, butiksevenemang, webinars. 

• Upplägg av och närvaro på PR-evenemang, mässor och övriga marknadsföringsevent. 
 

ERFARENHET 
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Dijk Natural Collections 
Sälj-och marknadsansvarig Sverige & Norge 

 

• Arbete i nära relation, stödja och utveckla nyckelpartners och kunder på marknaden. 

• Marknadsanalys, affärsplan och uppföljning av årsbudget. 

• Identifiering av nya marknadsmöjligheter. 

• Planera och organisera kundmöten; presentation av produkter och erbjudanden. 

• Förhandlingar och kontraktsskrivning. 

• Identifiera behov, stödja och följa upp befintliga kunder. 

• Genomförande av workshops och utbildningar för kunder. 

• Planering, organisation och genomförande av mässor i Norden. 

• Digital marknadsföring på lokalt språk; innehåll till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram. 
 

 
 
Referens: Jasper Veldhuis, Export Manager 

UPPDRAG & REFERENSER 
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OASE 
Sälj-och marknadsansvarig Sverige 

 

• Arbete i nära relation, stödja och utveckla nyckelpartners och kunder på marknaden. 

• Marknadsanalys, affärsplan och uppföljning av årsbudget. 

• Identifiering av nya marknadsmöjligheter. 

• Planera och organisera kundmöten; presentation av produkter och erbjudanden. 

• Förhandlingar och kontraktsskrivning. 

• Identifiera behov, stödja och följa upp befintliga kunder. 

• Genomförande av workshops och utbildningar för kunder. 

• Planering, organisation och genomförande av mässor i Norden. 

• Digital marknadsföring på lokalt språk; innehåll till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram. 
 

 
 

https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/OASE-Presentation-Scandinavia-Business-Strategy.pdf 
 

Referens: Chris Wright, MD Oase UK & Consumer Business 
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SNÖ of Sweden 
Sälj-och affärsutvecklingsansvarig i Spanien 

 

• Marknadsanalys, affärsplan och marknadsstruktur för direktförsäljning samt distribution. 

• Analys av samarbetspartners, agenter och distributörer för Spanien. 

• Identifiering av nya marknadsmöjligheter. 

• Agent- och distributionsmöten; produktpresentationer, förhandling och kontraktsskrivning. 

• PR & marknadsföring i Spanien; Handelskammarevenemang, företagspresentationer, butiksevent och mässor. 

• Leda, stödja och utveckla alla befintliga nyckelpartners och affärskanaler. 

• Planera och organisera kundmöten; presentation av produkter och erbjudanden. 

• Digital marknadsföring på lokalt språk; innehåll till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram. 
 

 
 
Referens: Annelie Klingberg ex Försäljningschef 

Másmóvil 
Regionsansvarig Internationella Affärsdivisionen  

 

• Identifiering av nya marknadsmöjligheter och återförsäljare B2B. 

• Kundmöten; produktpresentationer, förhandling och kontraktsskrivning. 

• PR & marknadsföring i Spanien; Handelskammarevenemang, företagspresentationer, butiksevent och mässor. 

• Leda, stödja och utveckla alla befintliga nyckelpartners och affärskanaler. 

• Planera och organisera kundmöten; presentation av produkter och erbjudanden. 

• Digital marknadsföring på lokalt språk; innehåll till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram. 
 

 
 
Referens: Christian Nyborg, Co-founder & ex MD International Business Division 
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Mäklarringen Dénia & Norra Costa Blanca 
Internationell marknadskoordinator 

 

• Digital marknadsföring på lokalt språk; innehåll till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram. 

• SEO google adwords. 

• PR & marknadsföring; Handelskammarevenemang, företagsevent och mässor. 

• Identifiering av nya marknadsmöjligheter, samarbetspartners och kunder. 
 

 

 https://mailchi.mp/aae3f9dfe3ba/harliga-fastigheter-till-salu-norra-costa-blanca-15451720?e=c1ae26d0d2 
 

Referens: Anna Westberg, MD & Kontorsägare Mäklarringen Dénia 
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Mahersol 
Sälj- och marknadsansvarig Norden 

 

• Skapande av marknadsanalys och affärsplan för Norden. 

• Identifiering av nya marknadsmöjligheter, samarbetspartners och kunder. 

• PR & marknadsföring; Handelskammarevenemang, företagsevent och mässor. 

• Digital marknadsföring på lokalt språk; innehåll till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram. 

• SEO google adwords. 
 

 
 

https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/Katalog_Grupo_Mahersol_SVE_SPA.pdf 
 

Referens: Manuel Pertusa, CEO MPC Homes 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

mailto:s.emily.waldmann@gmail.com
https://www.linkedin.com/in/emily-waldmann-sales-management/
https://www.emilywaldmann.com/
https://www.emilywaldmann.com/
https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/Katalog_Grupo_Mahersol_SVE_SPA.pdf


 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

KONTAKT 

+46-76 034 31 15 

 +46-76 034 31 15 

 s.emily.waldmann@gmail.com  

 Bangårdsgatan 4, 574 32 Vetlanda (Sverige)  

https://www.linkedin.com/in/emily-waldmann-sales-management/ 

 

 Nedladdningsbar version 20230719 – https://www.emilywaldmann.com - Sida 8 av 9 

Onsite Business Solutions 
Medgrundare till Onsite Business Solution Spanien 

 

• Outsourcade sälj- och marknadsföringsaktiviteter i Spanien. 

• Marknadsanalys, affärsplan och uppbyggnad av marknadsstruktur. 

• Möten och företagspresentation med samarbetspartners. 

• Produktpresentationer, förhandling och kontraktsskrivning. 

• PR & marknadsföring i Spanien; Handelskammarevenemang, företagspresentationer, butiksevent och mässor. 

• Digital marknadsföring på lokalt språk; innehåll till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram. 
 

 
 

https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/Onsite_business_brochure_ENG.pdf 

 
Referens: Björn Sandström Scandinavian Management & Onsite 
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Mäklar1 Fastighetsförmedling Sverige AB 
Marknadskoordinator 

 

• Digital marknadsföring på lokalt språk; innehåll för nyhetsbrev, FB för företag och Instagram. 

• SEO och google adwords. 

• PR & Marknadsföring; Assistans vid företagsevent och mässor. 

• Identifiering av nya marknadsmöjligheter, partners och kunder. 
 

 

 https://mailchi.mp/e808d71bc117/fr-kunds-rkning-sker-vi-nu-industrimark-12611394?e=838e09e5f7 

 
Referens: Gunilla Zaar, reg fastighetsmäklare 

fermLIVING 
 

 

• Företagspresentation 
 

 
 

https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/Presentation_fermLIVING_Sthlm_Case.pdf 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

mailto:s.emily.waldmann@gmail.com
https://www.linkedin.com/in/emily-waldmann-sales-management/
https://www.emilywaldmann.com/
https://www.emilywaldmann.com/
https://mailchi.mp/e808d71bc117/fr-kunds-rkning-sker-vi-nu-industrimark-12611394?e=838e09e5f7
https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/Presentation_fermLIVING_Sthlm_Case.pdf

