O‘GW Sales Consulting AB

Professionell Profil

"18 ars erfarenhet av marknad, afféarsutveckling och kundrelationer fér ledande svenska och
internationella féretag pa den svenska, nordiska, spanska och brittiska marknaden. Alla mina roller
har krévt en mycket hdg niva av kommunikation, forhandlingsférmaga och resultatorientering. Jag
staller hoga krav och mal for mig sjalv som jag tycker om att arbeta mot. En av mina styrkor ligger i
min flexibilitet da jag trivs med ett nara samarbete bade med mina kunder och kollegor, samtidigt
som jag ér sjalvgaende, med stor formaga att ta initiativ i arbetet mot ett gemensamt mal.”

OM MIG

Mitt namn ar Emily Waldmann och jag ar en erfaren specialist inom B2B och B2C forsaljning, affarsutveckling
och marknadsforing da jag har arbetat i denna position i 18 ar nu bade med nordiska och internationella foretag.
Jag har oppnat upp ny affarsverksamhet, byggt upp befintliga verksamheter samt stottat och utvecklat alla typer
av affarsrelationer med partners och kunder.

Jag bodde och arbetade i London, Storbritannien for 12 ar sedan, men jag har huvudsakligen varit baserad i
Sverige och Spanien. Denna mangsidiga erfarenhet har gett mig en gedigen kunskap och erfarenhet av
affarsutveckling pa dessa marknader och jag har lyckats bygga upp starka kundkontakter och ett brett
affarsnatverk inom specifika branscher.

Min universitetskarriar byggde pa internationella och mangkulturella erfarenheter. Detta har varit till stor nytta for
mig bade i sociala och professionella sammanhang. Jag ar en lyhord person som har latt att lasa andras
manniskor och deras behov i olika situationer och pa olika nivaer. Jag har ocksa kunnat utveckla och fullanda en
solid bas av sprak och beharska tre de tre spraken svenska, engelska och spanska flytande. Efter tva ar av
Business & Communication vid American University of Saint Louis i Madrid, bestamde jag mig for att fokusera
pa en Business Management Degree vid Staffordshire University i London, Storbritannien.

Alla mina jobbroller har inneburit ett stort ansvar, initiativformaga, team-arbete samt en nara kontakt med mina
kunder, nagot jag vardesatter mycket. Jag ser mig sjalv som en positiv, dynamisk, driven, proaktiv och lyhord
person med stark kommunikations- och forhandlingsformaga.
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o ew Sales Consulting AB
ERFARENHET

Marknadsanalys & Affarsutveckling

Marknadsanalys med utvardering av affarsmajligheterna pa marknaden.
Konkurrentanalys (benchmark).

Uppbyggnad av affarsmodell.

Positionering av produkten/tjansten pa marknaden.

Analys av de olika kundsegmenten och deras behov.

Foretagsinnehall pa lokalt sprak; kataloger, broschyrer, videor mm.
Produkt-och varumarkesutveckling.

Analys av mojligheter till merforsaljning mot kunddatabasen.

B2B and B2C Forsaljningsstrategier

Lead management (identifiera och hitta nya kunder).

Skapande och prospektering av nya kanaler och forsaljningspunkter.
Sok efter agenter, distributorer, partners och kunder.
Kunddatabashantering; skapande, uppbyggnad och segmentering.
Forsaljningsprocessanalys och forbattring av saljprocessen.

Online och/eller off-line direkt forsaljning.

Lokal saljrepresentation och kundtjanst.

Digital marknadsforing

Skapande av online marknadsforingskampanjer (Google AdWords).

Skapande av innehall samt utskick av nyhetsbrev och saljkampanjer.

Marknadsféring och séljkampanjer via Facebook for Business, Instagram, Twitter, Linkedin och Youtube.
Registrering i online-kataloger och internetportaler.

Skapande av webbsida och webbshop.

Utformning av all text & innehall pé& svenska, engelska och spanska.

Lokal Saljsupport; Event & Kundsupport

e Virtuellt kontor med besoksadress och kontaktuppgifter pa den lokala marknaden.

e Kundservice; orderhantering, leveranser och reklamationer.

e Saljutbildningar, workshops, butiksevenemang, webinars.

e Upplagg av och narvaro pa PR-evenemang, massor och ovriga marknadsforingsevent.
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ew Sales Consulting AB
UPPDRAG & REFERENSER

MDIJK  Dijk Natural Collections
P, Salji-och marknadsansvarig Sverige & Norge

e Arbete i ndra relation, stodja och utveckla nyckelpartners och kunder pa marknaden.

e Marknadsanalys, affarsplan och uppfdljining av arsbudget.

e ldentifiering av nya marknadsmojligheter.

e Planera och organisera kundmaoten; presentation av produkter och erbjudanden.

e Forhandlingar och kontraktsskrivning.

e |dentifiera behov, stodja och folja upp befintliga kunder.

e Genomforande av workshops och utbildningar for kunder.

e Planering, organisation och genomforande av massor i Norden.

e Digital marknadsforing pa lokalt sprak; innehall till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram.
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Referens: Jasper Veldhuis, Export Manager
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035e~' OASE

LIVING WATER Sélj-och marknadsansvarig Sverige

Arbete i ndra relation, stddja och utveckla nyckelpartners och kunder pa marknaden.
Marknadsanalys, affarsplan och uppféljning av arsbudget.

Identifiering av nya marknadsmojligheter.

Planera och organisera kundmoten; presentation av produkter och erbjudanden.

Forhandlingar och kontraktsskrivning.

Identifiera behov, stodja och folja upp befintliga kunder.

e Genomforande av workshops och utbildningar for kunder.

e Planering, organisation och genomforande av massor i Norden.

e Digital marknadsforing pa lokalt sprak; innehall till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram.

Oade’ OASE Scandinavia Oade,

Introduction — Overview of Business in Sweden Business Strategy Feivine warse ]

Population density
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[ https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/0ASE-Presentation-Scandinavia-Business-Strategy.pdf

Referens: Chris Wright, MD Oase UK & Consumer Business
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[SIN[@] SNO of Sweden
EF SUEEEN Salj-och affarsutvecklingsansvarig i Spanien

e Marknadsanalys, affarsplan och marknadsstruktur for direktférsaljining samt distribution.

Analys av samarbetspartners, agenter och distributorer for Spanien.

Identifiering av nya marknadsmojligheter.

e Agent- och distributionsmoten; produktpresentationer, forhandling och kontraktsskrivning.

PR & marknadsforing i Spanien; Handelskammarevenemang, foretagspresentationer, butiksevent och massor.
Leda, stodja och utveckla alla befintliga nyckelpartners och affarskanaler.

e Planera och organisera kundmoten; presentation av produkter och erbjudanden.

e Digital marknadsforing pa lokalt sprak; innehall till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram.
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Referens: Annelie Klingberg ex Forsaljningschef

MASMOVIL MésméVll
Regionsansvarig Internationella Affarsdivisionen

e |dentifiering av nya marknadsmojligheter och aterforsaljare B2B.

e Kundmoten; produktpresentationer, forhandling och kontraktsskrivning.

e PR & marknadsforing i Spanien; Handelskammarevenemang, foretagspresentationer, butiksevent och massor.
e Leda, stodja och utveckla alla befintliga nyckelpartners och affarskanaler.

e Planera och organisera kundmoten; presentation av produkter och erbjudanden.

e Digital marknadsforing pa lokalt sprak; innehall till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram.

Referens: Christian Nyborg, Co-founder & ex MD International Business Division
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@ miklamingen Maklarringen Dénia & Norra Costa Blanca
9 Internationell marknadskoordinator

e Digital marknadsforing pa lokalt sprak; innehall till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram.
e SEO google adwords.
e PR & marknadsforing; Handelskammarevenemang, foretagsevent och massor.

e |dentifiering av nya marknadsmojligheter, samarbetspartners och kunder.

LAGENHET | DENIA FOLJ 0SS PA SOCIALA MEDIER

maklarringen "makhrnngen o —

Dittps. //www facebook comimakiamngenaomach
3 rum
295 000 € Instagram:

hitips Uwww instagram ot costabianc

VALKOMMEN TILL DIN MAKLARE | DENIA COSTA BLANCA

For mer hitps /iwww. ante.
med-havsutsikt-nj-obj28053_1919883710

Kiira Miklarringen vinner!

Valkomna tl veckans nyhetsbrev
dar vi delar med oss av vara mest
populara bostader

Vi erbjuder alta typer av fastigheter
pé den norra delen av Costa Blanca

frn Villajoyosa 1 soder, upp till
Oliva | norr, inkluderat fantastiska
orter som Dénia, Javea, Moraira
och Cumbre del Sol bland andra.

Vi hoppas pa ett snart aterseende!

Kontakta 0ss och boka in er visning
pa plats, digitalt eller for eventuella

fragor. Hos oss pa Maklarringen far
ni en komplett service frén borjan til
slut 54 n kan kanna er trygga under
ert fastighetskop!

Soliga halsningar frén 0ss i Spanient

? @ maklarringen

Maklarringen Dénia Costa Blanca
Tel +34 61825 2064
Emai denia@maklarringen se
- ta-blanca'kontoridenia/densy
Calle Magallanes, 8 - 03700 Dénsa

Espafia

(4 https://mailchi.mp/aae3fdfe3ba/harliga-fastigheter-till-salu-norra-costa-blanca-15451720?e=c1ae26d0d2

Referens: Anna Westberg, MD & Kontorségare Maklarringen Dénia
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&S ome  Mahersol
mahersol.  sj|j- och marknadsansvarig Norden
e Skapande av marknadsanalys och affarsplan for Norden.
e |dentifiering av nya marknadsmojligheter, samarbetspartners och kunder.
e PR & marknadsforing; Handelskammarevenemang, foretagsevent och massor.
e Digital marknadsforing pa lokalt sprak; innehall till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram.
e SEO google adwords.

grupOMAHERSOL

[ https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/Katalog_Grupo_Mahersol_SVE_SPA pdf

Referens: Manuel Pertusa, CEO MPC Homes
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Ay Onsite Business Solutions
onS|te Medgrundare till Onsite Business Solution Spanien

business solutions s.1.

Outsourcade salj- och marknadsforingsaktiviteter i Spanien.

Marknadsanalys, affarsplan och uppbyggnad av marknadsstruktur.

Maoten och foretagspresentation med samarbetspartners.

Produktpresentationer, forhandling och kontraktsskrivning.

PR & marknadsforing i Spanien; Handelskamsnmarevenemang, foretagspresentationer, butiksevent och massor.
Digital marknadsforing pa lokalt sprak; innehall till nyhetsbrev, FB for Business samt Instagram.

How to successfully combine the

online and offline markefing & M':mum-mw Py
‘Starting up a business in Spain? R SN, g
Provide our clents with a compete set of Sy
_ okl s 5 s oA El socio tiene la palabra

Looking for @ smart network with expertise, precise . m
contacts and know-how of the local market? Cuatro preguntas a Emily Waldmann, socia
= directora de Onsite Business Solutions
Feel like you are not spending enough time on your time savings o yphosor s by rors ool o s e
‘core business and product development? h:wm‘m" « £0u4 e s chentes de Onit s
market s Soluions)

acvmes . -
@ - chames
This 7-stop guide llustrates how we [ STRETE IR -
can help you with each step of the opportunities
il L LU STEP 1: Market Resoarch | ONLINE & OFFLINE |

the abjoctive to convert loads into ’
sales.

Wa provide help with the complete e
contract only parts of the pr

sa

€ach
step (’
matters

Guidelines

STEP 2: First Pitch | OFFLINE |

Teseaech and to confem the right contact person.

strategles and channels,

mail ¥ the cient wishes 0.

STEP 4: Croato Buzz | ONLINE |
Taitor,

Facebook etc.

oning newsietor program weh contous updates

STEP &: Follow-Up, Converting Leads Into Sales | OFFLINE |
Atlow Gays or 8 woek ot 1 56rc-0utofIhe rewsiete 8 kow-p is don by phone

STEP 7: Customer Retention | ONLINE & OFFLINE |

regutar o

[ https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/0nsite_business_brochure_ENG.pdf

Referens: Bjorn Sandstrom Scandinavian Management & Onsite
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) 1] Maklar1 Fastighetsformedling Sverige AB
B = Marknadskoordinator

e Digital marknadsforing pa lokalt sprak; innehall for nyhetsbrev, FB for foretag och Instagram.
e SEO och google adwords.

e PR & Marknadsforing; Assistans vid foretagsevent och méassor.

e ldentifiering av nya marknadsmoajligheter, partners och kunder.

NYINKOMMET! VALKOMMEN TILL MAKLART

Med ver tjugo drs erfarenhet av maklarverksamhet, hemma

| Sverige och utomlands, erbjuder vi vra kunder rid och

Vi har flera mycket intressanta fastigheter under hand i
s Helsingborg och Malmé.
hjalp vid formedling av privata bostader, kommersiella
M A K L A R fastigheter, tomtmark, girdar samt nybyggnation!

KOMMERSIELLT & BOSTAD Ty sl

Vilbelagen och representativ gard med pampiga byggnader och stor

N e 1o

Vi 6nskar alla vara kunder en harlig sommar!

utvecklingspotential.
Strandnira tomt med fantastisk utsikt ver Oresund pa basta lige.

TILL SALU:
VALKOMMEN TILL MAKLAR1 s = - e . MAKLAR m

KOMMERSIELLT & BOSTAD

Med &ver tjugo ars erfarenhet av maklarverksamhet, hemma

i Sverige och utomlands, erbjuder vi véra kunder rid och
hjilp vid formedling av privata bostider, kommersiella
fastigheter, tomtmark, gardar samt nybyggnation!

Makiar | Fastighetsformedling Sverige AB
Helsingborg

0707-177 214

ted®makar] se

bitps / /v

(2 https://mailchi.mp/e808d71bc117/fr-kunds-rkning-sker-vi-nu-industrimark-126113942e=838e09e5f7

Referens: Gunilla Zaar, reg fastighetsmaklare

fe rm fermLIVING

Ll v 1N G

e F[oOretagspresentation

Current Distribution in Stockholm
Retall and Retailers online

fermLIVING e e oty fermLIVING
The "g The Art of Creating @ Home
(e  Comny am | .
[ Stockholm case.

[ https://www.emilywaldmann.com/wp-content/uploads/2023/06/Presentation_fermLIVING_Sthim_Case.pdf
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